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Né en 1963, Joél Pommerat est auteur et metteur en scéne. I/ fonde la Compagnie
Louis Brouillard en 1990. De 2005 & 2008, il est artiste associé a [’Espace
Malraux-Scéne nationale de Chambéry et de la Savoie. De 2007 & 2010, il est
artiste en résidence au théitre des Bouffes du Nord & Paris, associé & Peter Brook.
Joél Pommerat et sa compagnie ont été les invités du 60° Festival d’Avignon en
2006. Tour son théitre est édité chez Actes Sud-Papiers. I a regu de nombreux
prix, dont le Moliére 2011 du meilleur auteur et le Grand Prix du théitre de la
part du Syndicat de la critique 2011 pour Ma chambre froide. 11 est artiste associé
a I'Odéon-Théitre de 'Europe i Paris (pour la saison 2012-2013) et au Théitre
national de Bruxelles.
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PERSONNAGES

ANNEES 1960
André, la soixantaine, vendeur expérimenté
Maurice, la cinquantaine, vendeur expérimenté
René, la cinquantaine, vendeur expérimenté
Michel, la cinquantaine, vendeur expérimenté
Franck, la vingtaine, vendeur débutant

ANNEES 2000
Claude, la soixantaine, vendeur débutant
Daniel, la cinquantaine, vendeur débutant
Philippe, la cinquantaine, vendeur débutant
Bertrand, la cinquantaine, vendeur débutant
Frédéric, la vingtaine, chef d’équipe

Laction se déroule exclusivement dans des chambres d’hotel.
Franck et Frédéric sont joués par le méme comédien.



ANNEES 1960

— 1. arrivée de Franck —

Dans une chambre d'hotel.

MICHEL. Voila, c’est Franck. Le fils de ma sceur.

FRANCK. Désolé pour le retard.

RENE. Y a pas de probleme, Franck.

Franck commence a server la main a tous.

MICHEL. René, c’est le plus aimable... André, le plus intelligent.
FRANCK. Bonsoir.

MICHEL. Maurice.

MAURICE (serrant la main a Franck). Le plus idiot...

MICHEL. A part ¢a, ces personnes-1a, c’est peut-étre les meilleurs
vendeurs que t'auras 'occasion de rencontrer dans ta vie...

FRANCK. Ah! Bon.

MICHEL. Il est tard, tu dois étre crevé. Nous aussi, ca fait une
semaine qu'on est la dans ce coin... On aimerait quand méme
te dire deux, trois choses importantes, avant de commencer
demain... D’abord on veut t'expliquer ce qui nous a poussés a
te choisir toi et pas quelqu'un d’autre pour intégrer notre équipe.

FRANCK. Ouais ¢a m’intéresse, je suis assez curieux...

MICHEL. Eh ben on va te le dire... Juste... pour ¢a, tu vas éviter
de me couper la parole si tu veux bien.

FRANCK. OK, pardon.




MICHEL. Un bon vendeur c’est quelqu'un qui sait écouter les

autres... Clest pas un type qui tchatche, un bon vendeur. Tu sais
>

ca?

FRANCK. Ah ouais?

MICHEL. Dong, voila ce qui a été essentiel pour nous, dans notre
décision de te demander de venir travailler avec nous : t'es neuf,
t'y connais rien... Et d’aprés moi tas une bonne mentalité...
Clest ¢a qui a convaincu les autres quand je leur ai parlé de
toi... On voulait pas quelquun de trop expérimenté dans la
vente... On a déja essayé, ¢ca marche pas... Ce qu'on a compris
avec le temps, Cest que l'essentiel pour bien travailler en équipe,
Cest la confiance... Tu comprends? Voila... Cest pour ¢a qu'on
a envie de tenter le coup avec toi et quon te donne ta chance
aujourd’hui parce quon pense que t'es un type honnéte et sain...

ANDRE. T as vraiment aucune expérience dans le commerce?
FRANCK. Non, aucune.

ANDRE. Quelle idée tu t'en fais?

FRANCK. Je sais pas.

ANDRE. Les gens d’habitude en ont une mauvaise idée, de la
vente et du commerce... Alors que sans le commerce et la vente,
y a pas de vie... Tu sais ¢a?

FRANCK. C’est-a-dire?

ANDRE. Si y a pas de vendeurs, et de bons vendeurs, les gens
arrétent d’acheter, si les gens arrétent d’acheter les usines ferment,
si les usines ferment y a plus de salaires, et y a que du chomage
et de la misére.

FRANCK. J’avais pas pensé a ¢a.

MICHEL. On est dans cette ville encore deux semaines au moins
parce que Cest un tres bon secteur. On est trés contents. Si tes
attentif et respectueux des regles et des principes et si t’es un
peu doué alors tout va trés bien se passer pour toi... On vend
un tres bon produit, Cest un treés bon produit qu'on vend... Un
trés trés bon produit mais je Cen ai déja parlé.
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